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Privatvermogen und Absicherung
Kapitalanlage | Abgeltungsteuer

Abgeltungsteuer 2009

Die wichtigsten Empfehlungen

Ab dem 1. Januar 2009 unterliegen Kapitalertrage und VerauBe-
rungsgeschéfte der neuen 25%igen Abgeltungsteuer. Die bishe-
rige Spekulationsfrist und das Halbeinkiinfteverfahren entfallen.
Betroffen sind Kapitalertrdge (z.B. Zinsen und Dividenden), die dem
Anleger nach dem 31.12.2008 zuflieBen und VerauBerungsgewinne
(z.B. Kursgewinne aus Aktien oder Fondsanteilen) aus Wertpapieren,
die nach dem 31.12.2008 erworben wurden.

Bestandsschutz sichern

Wertpapiere, die vor dem 31.12.2008 angeschafft wur-
den, gelten als , Altbestand Es gilt die alte Regelung
und Kursgewinne kénnen auch in Jahrzehnten noch
steuerfrei realisiert werden.

spatere Kursgewinne

- 25 % Steuern
Neuinvestition
—

1.1.2009
Diese Anlagen unterliegen nicht der neuen Abgel-
tungsteuer. Um weiterhin steuerfreie VerduBerungsge-
winne zu erzielen, empfiehlt sich der Kauf von Wertpa-
pieren bzw. Fondsanteilen noch vor dem 31.12.2008.

Portfolio zukunftsfest machen

Damit Sie Ihre Altbestinde moglichst lange unangetas-
tet und somit abgeltungsteuerfrei arbeiten lassen kon-
nen, miissen Sie Verkédufe und Tauschaktionen kiinftig
moglichst vermeiden. Daher sollte Ihr Depot zum
31.12.2008 genau auf Ihr personliches Anlegerprofil
und Thre Zukunftsvorstellung ausgerichtet sein.

spatere Kursgewinne
bisherige Anlagen priifen;

steuerfrei
Portfolio optimieren

1.1.2009
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Cash-Positionen priifen

Priifen Sie, ob Sie tatsichlich die ,ewige“ Bargeld-Re-
serve in Form von Sparbiichern, Tagesgeldern oder die
Einkommensteuer-Riicklage als Festgeld wirklich in
den kommenden Monaten benotigen oder ob Sie diese
Sparpositionen nicht auch nach dem 01. Januar wieder
neu aufbauen kénnen.

“

P > )
Altbestand andere Anlagen
priifen noch in den Altbestand

1.1.2009

spatere Kursgewinne

steuerfrei

So kommen leicht mehrere tausend Euro zusammen, bei
denen Sie rund 25 Prozent Steuer sparen, wenn Sie den
Bestandsschutz nutzen und dieses Kapital noch vor dem
31.12. dieses Jahres in Anlagen investieren, die dauer-
haft abgeltungsteuerfrei bleiben und so rentabler wach-
sen konnen.

Transparenz mit Zweitdepot

Indem Sie zum 01.Januar 2009 ein zweites Depot be-
sitzen und Ihre Neuanlagen und IThre bisherigen Spar-
plane hier weiterfiihren, stellen Sie sicher, dass Ihr Alt-
bestand unangetastet bleibt und weiterhin nicht von der
Abgeltungsteuer betroffen wird.

spatere Kursgewinne
- 25 % Steuern

steuerfrei

Bei einem Verkauf von Anteilen eines Fonds, den Sie
vor Einfiihrung der Abgeltungsteuer bereits bespart ha-
ben und ab 2009 weiter besparen, werden dann nicht
aus Versehen Ihre ,alten®, abgeltungsteuerfreien An-
teile verduBert. Die depotfiihrende Stelle muss nach
dem ,Firstin - Firstout” - Prinzip handeln und wird da-
her rechnerisch stets die dltesten Anlagen verkaufen.
Bei einer sauberen Trennung der Depots behalten Sie
stets den Uberblick {iber Thre Dispositionen.

1. Depot

mit Altbestanden
sichern

1.1.2009

Natiirlich informiert UFS alle Investment-Depot Kun-
den rechtzeitig und hat sichergestellt, dass es ein kos-
tenneutrales Zweit-Depot geben wird und die Umstel-
lung einfach und schnell vonstattengeht.

Ihr Ansprechpartner zu diesem Thema

Antje-Imme Strack Telefon: 06172 664566
Telefon: 03731 22528
E-Mail: service@ufs.de

oder nutzen Sie unser Antwortfax

2/2008



Eine gute Betreuung

Servicetermin fiir die ,Wartung" lhrer Absicherung

Nichts ist bestdndiger als der Wandel.

Dies trifft auch auf die wechselnden Risiken und deren Absicherung
zu, denen man sowohl als Privatperson als auch als Unternehmer
begegnen muss.

2/2008

Eine Versicherung bzw. ein gesamtes Absicherungs-
management muss daher regelmiBig gepriift und an-
gepasst werden. Einmal abgeschlossen, sollten Versi-
cherungen nicht tiber Jahre abgeheftet und wegge-
schlossen bleiben.

Die regelmaBige ,Wartung"

Alle zwei Jahre muss das Auto zum TUV, jahrlich priift
der Schornsteinfeger die Werte der Heizungsanlage und
auch einmal jihrlich steht der Routinebesuch beim
Zahnarzt an.

Andern sich mit der Zeit nicht auch die persénlichen
und unternehmerischen Risiken, Lebensumstinde und
Priorititen?

Sogar ohne Anderung dieser ,Rahmenbedingungen* ist
es notig, das eigene Risikomanagement regelméBig zu
priifen. Denn auch Versicherer entwickeln neue De-
ckungskonzepte, bieten Leistungserweiterungen und
Bedingungsverbesserungen. So ist es z.B. in der Haus-
ratversicherung heute iiblich, Uberspannungsschiden
voll abzusichern, wéihrend in der Vergangenheit dieser
Schutz entweder gar nicht oder nur begrenzt vereinbart
war.

Stindiger Wandel bei Firmenabsicherungen

Nahezu jeder Unternehmer wird bestdtigen konnen,
dass Anderungen, Umstellungen und Erweiterungen im
Betriebsgeschehen fast an der Tagesordnung sind. Auch
rechtliche Neuerungen sorgen dafiir, dass die Risikoab-
sicherung nachjustiert werden muss.

Der Blick in die Zukunft

Bei den Serviceterminen fiir unsere Kunden wollen wir
aber nicht nur zuriickschauen und den derzeitigen
Stand analysieren.

Vielmehr geht es auch darum, gemeinsam Leitfaden zu
erarbeiten, um gut gewappnet in die Zukunft zu ge-
hen.

Daher kommt im privaten Servicetermin natiirlich auch
die weitere Planung zur Sprache:

B Welche familidren Anderungen stehen bevor?
B Andert sich die berufliche Perspektive?

B Welche Anschaffungen sind kurz-, mittel- oder
langfristig geplant?

Unternehmen und Mitarbeiter
Absicherung | Servicetermin

Nach dem individuellen Absicherungskonzept genieBen UFS Kunden
regelm@Bige Beratung und Service.

Und auch im Jahresgesprich mit unseren Firmenkun-
den ist der Ausblick ein wesentlicher Bestandteil:

B Welche Produktionserweiterungen oder
Sortimentsanderungen sind geplant?

B Wie sehen die Expansionspldne aus?
B Wie verandert sich die Beschaftigtenzahl?
B Wie entwickelt sich das Marktumfeld?

Alle diese Themen und Uberlegungen flieBen aus dem
Servicetermin in die Uberarbeitung und Aktualisierung
des Risikomanagements, der Anlagestrategie und des
Aufbaus der Versorgung unserer Kunden mit ein.

Zum Abschluss dieser Gesprache werden erste Empfeh-
lungen ausgesprochen und eine ToDo-Liste erstellt.

Diese hilt genau fest, welche Aufgaben von wem bis
wann erledigt sind, z.B. erstellt UES eine vollstindige
Versorgungsanalyse bis Mitte September und unser
Kunde reicht uns bis Mitte August die aktuelle Inven-
tarliste ein.

Unsere Kunden wissen diesen Service zu schitzen.
Eine gute Betreuung von Anfang an.

UFS Financial Coach




Unternehmen und Mitarbeiter
Betriebliche Absicherung | Forderungsausfélle

Guter Auftrag, gute Arbeit und doch kein Geld?

Schutz bei Forderungsausfillen
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lhr Unternehmen iiberzeugt mit qualitativ hochwertigen Produkten
und Dienstleistungen. Die Zufriedenheit lhrer Kunden hat fiir Sie
oberste Prioritat. Dafiir erwarten Sie die vereinbarte Gegenleistung,
namlich die Bezahlung der Rechnung. Doch manchmal lasst diese auf
sich warten. Mitunter droht sogar der komplette Forderungsausfall.

Konsequenzen von Forderungsausfallen

Trotz positiver Konjunktur werden viele Forderungen
heute erst spit oder sogar {iberhaupt nicht beglichen
und gefdhrden so die Umsatzrendite und die Liquiditat
von Unternehmen.

Wie teuer ist ein Forderungsausfall?

Teurer als man denkt

Forderungsausfille sind nicht nur drgerlich, sie konnen
das Unternehmen substanziell gefdhrden, denn ein Aus-
gleich ist nur durch erheblichen Mehrumsatz moglich.

Ein Beispiel aus der Praxis:

Bei einem Forderungsausfall von € 5.000 ist bei einer
Umsatzrendite von 6 % ein Mehrumsatz von € 83.333
erforderlich, um die Umsatzrendite zu erhalten.

Vor Forderungsausfall

Auftragsvolumen € 100.000
Kalkulierter Gewinn € 6.000
Umsatzrendite 6 %

5 % Forderungsausfall
Forderungsausfall € 5.000

€ 83.333

Erforderlicher Mehrumsatz

Wer zahit, wenn lhr Kunde nicht zahit?

Forderungen nach erfolgter Lieferung sind bei ca. 60 %
der groBeren Lieferanten nicht abgesichert - ein Ver-
sdumnis, das sich rdachen kann. Bei Exportgeschiften
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sind selbst Sicherheiten wie Eigentumsvorbehalte oder
Pfandrechte wegen der unterschiedlichen rechtlichen
Lage oft nicht durchsetzbar.

Uber 70 % der Insolvenzverfahren wurden in der Ver-
gangenheit mangels Masse gar nicht erdffnet. Im
Durchschnitt mussten die Glaubiger 96 % ihrer Forde-
rungen abschreiben.

Wer vorbeugen will, kann sich gegen Forderungsaus-
fille versichern.

Forderungen schiitzen und durchsetzen

Es gibt verschiedene Wege der Zahlungssicherung. Eine
Moglichkeit neben Biirgschaften, Anzahlungen oder
Vorkasse ist die Forderungsausfallversicherung.

Sie bietet Schutz bei Forderungsausfillen aus Waren-
lieferungen, Werk- oder Dienstleistungen. Ersetzt wer-
den die Kosten fiir Fertigung, Waren und Werkleistun-
gen.

Wird eine Forderung bestritten, tibernimmt die Versi-
cherung die Kosten, die zur Durchsetzung der Forde-
rung entstehen. Damit ist die Liquiditdt des Unterneh-
mens gesichert und auch die Bonitét bleibt erhalten.

Die Forderungsausfallversicherung:

B Professionelle Kreditpriifung:
Die Kreditexperten analysieren bereits vorab den Auftraggeber
und verringern die Gefahr von Forderungsausfallen.

B Rechtsschutzfunktion:
Falls der Auftraggeber die Forderung bestreitet, werden die
Rechtsverfolgungskosten iibernommen.

B Insolvenzschutz:
Entschadigung erfolgt bereits bei Zahlungsverzug.

B Kalkulierbarkeit:
Versicherungspramien sind Fixkosten.

Viele Rahmenbedingungen unterliegen nicht Ihrem
Einfluss. Deshalb ist es umso wichtiger, dass Sie fiir [hr
Unternehmen alle Potenziale nutzen, um die Gewinn-
und-Verlust-Rechnung nachhaltig positiv zu beeinflus-
sen. Das Risiko von ,faulen Kunden“ und Liquiditéts-
engpéssen auf Grund unerwarteter Forderungsausfille
konnen Sie weitgehend und kostengiinstig vermeiden.

UFS steht Ihnen mit Kompetenz in diesem Bereich gerne
zur Verfligung.

Nutzen Sie dazu einfach das Antwortfax.

lhr Ansprechpartner zu diesem Thema

Annina Adam Telefon: 06172 664566
Telefon: 03731 22528
E-Mail:  service@ufs.de

oder nutzen Sie unser Antwortfax
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